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Figura 1 – Fonte e destinazione delle rimesse per ar ea geografica, 2008
(in percentuale)
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Figura 2 - Rimesse verso i Paesi in via di Sviluppo, 200 6-2008 (miliardi di US$)
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Figura 3 - Mappa delle Rimesse e degli Aiuti allo sv iluppo per aree geografiche,
(2006, in miliardi di Dollari)

Fonte: Banca Mondiale, stime su dati del 2007 della  bilancia dei pagamenti del Fondo Monetario Internaz ionale
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Figura 4 - Principali paesi destinatari delle rimess e nel 2008 in valore assoluto
(miliardi di US$)

Fonte: Banca Mondiale, Migration and Remittances Tea m -Development Prospects Group
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Figura 5 - Principali paesi destinatari delle rimess e come percentuale del PIL (2007)

Fonte: Banca Mondiale, Migration and Remittances Tea m -Development Prospects Group


